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La industria sustitutiva centroamericana contribuyo a la crisis de los anos ochenta por su
dependencia en el suministro de bienes intermedios y de capital producidos fuera de la region.
La crisis economica padecida durante esa decada, cuyo sintoma mas controversial fue la deuda
externa, producto del desajuste en la balanza de cuenta corriente, sirvio de base a las posteriores
politicas de ajuste encaminadas al fortalecimiento del sector externo de la economia regional. Ante
las restricciones en la disponibilidad de capitales y en cuanto a la contraccion general en la demanda
internacional de bienes primarios tradicionales, observada con mayor intensidad durante la primera
mitad de la decada de los ochenta, Centroamerica fue favorecida con tratados preferenciales por
parte de Estados Unidos, en primer lugar, y posteriormente por la Comunidad Europea de entonces.
El enfasis de ambos tratados fue el de potencializar la diversificacion de las exportaciones
regionales, basicamente las agricolas y, en segundo lugar para el caso norteamericano, algunas
manufacturas, de las que se destacarian posteriormente los textiles. En el caso de los productos
agricolas, la diversificacion en las exportaciones tuvo mayor resultado en algunas frutas, flores,
follajes y hortalizas. Con el reforzamiento e impulso a los nuevos productos, a partir de 1990, la
estructura de las exportaciones se ha venido transformando en la region. Si bien la irrupcion de los
productos no tradicionales ha sido decisiva, dentro de estos los de origen industrial lo son cada vez
mas.
Tan solo la relacion entre textiles y productos tradicionales exportados a EEUU cambio en los
primeros cuatro anos de la decada de los noventa, al aumentar aquellos su participacion en las
ventas del 28% al 46%. Es asi que, un sector cada vez mas importante de la inversion industrial
en la region no esta destinado al consumo interno. Sin embargo, es importante remarcar que los
cambios mas drasticos, en cuanto al ingreso por exportaciones en la region, siguen siendo aquellos
causados por la variacion en los precios de los productos tradicionales como el cafe. Es de especial
importancia la participacion de la venta de articulos de vestir y confecciones en general, las que
representaron en 1994 el 23.6% del total de las ventas de Centroamerica fuera de la region.
Mas aun, estos rubros representaron en 1995 el 5% del total de las importaciones estadounidenses
en esa rama. El desplazamiento en las inversiones en la industria textil procedente de algunos paises
asiaticos, a los que se suman inversiones norteamericanas, ha contribuido en el desarrollo de la
industria textil en el area. Esta industria cobro relevancia a partir de 1986 cuando la Comision de
Comercio Internacional de Estados Unidos decidio ampliar la cuota de participacion en el area textil
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a Guatemala y Costa Rica. Esto alento la exportacion regional por encima del nivel de cuotas, e
incluso, el 48.9% de las ventas centroamericanas a Norteamerica no se rigieron en 1993 a acuerdo
de comercio bilateral alguno, lo cual explica el alto nivel de rentabilidad que significa producir en el
area centroamericana para el capital extranjero.

Costa Rica
La relacion entre productos tradicionales y no tradicionales de exportacion es diferente en cada pais
del area. Con la economia exportadora mas dinamica de centroamerica, Costa Rica ha visto crecer
su sector industrial de forma significativa a lo largo de esta decada. Tan solo durante el primer
semestre de este ano las exportaciones provenientes del sector industrial representaron el 37% de
los ingresos por exportacion, sin considerar la industria alimentaria, seguido por el agricola, que
alcanzo el 33%. En definitiva del total de productos no tradicionales vendidos por Costa Rica, y que
representaron el 56% de las exportaciones en 1995, el 51% son industriales.
Durante el ano de 1995 el crecimiento de las exportaciones no tradicionales fue de 15%. Entre los
productos agricolas que contribuyeron al incremento en las ventas estuvieron el melon y pina.
En los industriales las medicinas, quimicos y bisuteria de oro. Por el contrario, las exportaciones
textiles y confecciones descendieron en un 18% respecto al ano anterior, ya que los norteamericanos
impusieron una cuota compensatoria.

Guatemala
Para Guatemala las ventas externas no tradicionales subieron 25% durante 1995, a lo que contribuyo
significativamente los envios de ropa al mercado norteamericano, asi como el incremento en la
exportacion de petroleo. Ambos productos se colocaron como la cuarta entrada de divisas despues
del cafe, el azucar y el turismo. Las exportaciones no tradicionales este ano, a pesar de no mostrar el
dinamismo del ano anterior, creceran un 10% segun calculos oficiales.
La caida mas drastica ha sido la de las artesanias, las que disminuyeron durante el primer semestre
un 12% respecto al mismo periodo del ano pasado. En este pais, a diferencia de Costa Rica y El
Salvador, la estructura porcentual de las exportaciones sigue siendo escasamente favorable a los
productos tradicionales con el 50.9% de las exportaciones totales. El Salvador La particularidad
salvadorena en cuanto a la exportacion de productos no tradicionales es el porcentaje que se vende
en el area centroamericana, es decir que El Salvador comercia el grueso de su produccion no
tradicional en el mercado regional.
Este mercado absorbio, en 1995, mas del 70% de las exportaciones no tradicionales de El Salvador.
Segun cifras de la Comision Economica para America Latina (CEPAL) las exportaciones no
tadicionales, sin incluir las ventas provenientes de la maquila, alcanzaron US$579 millones, lo que
correspondio al 57.6% de las exportaciones totales de este pais. Por su parte, las exportaciones de
maquila alcanzaron US$656.7 millones en 1995, lo que significo un aumento del 52% respecto al ano
anterior. Del total de las ventas al exterior para el primer semestre de 1996, las que ascendieron,
segun datos del Banco Central de Reserva, a US$881 millones, US$300.6 millones correspondieron
a las ventas de productos no tradicionales sin incluir a la industria maquiladora, la que mostro un
crecimiento del 18% respecto al mismo periodo del ano anterior; estas se situaron con US$354.9
millones como el sector mas dinamico de las exportaciones del primer semestre.
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Honduras y Nicaragua
En Honduras, la composicion porcentual de las no tradicionales sumo el 41% del total de las
exportaciones de 1995, siendo las mas importantes los camarones y los textiles. La industria
maquiladora, por su parte, paso de representar el 12% de los ingresos en 1991 al 16% en 1995.
En el caso de Nicaragua el esquema exportador no ha presentado grandes transformaciones ya
que las principales exportaciones tradicionales ocuparon el 60% del total en 1995. Por otra parte
las exportaciones no tradicionales siguen siendo mayormente agricolas y pesqueras. Respecto
a las industriales se destacan las exportaciones a Estados Unidos de textiles, productos de
confeccion y perlas finas y cultivadas. Todos estos en una escala reducida no alcanzan el 27% de las
exportaciones. En el caso de este pais, las ventas industriales al exterior, mayoritariamente vendidas
en el mercado norteamericano, alcanzaron US$80 millones en 1995.

-- End --
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